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熊本県出身。2004年有限会社システムフォレスト設立。
システムの受託開発を中心に業務を行い、2010年より下請けビジネスから法人向け BtoBセールスに業態を転換。
クラウドを活用した業務改善コンサルティングおよび、クラウドサービスの提案を行うインテグレーターとして、直近3年間では新規契約社数400社を超える。
「売り込まない営業」をテーマに、組織や仕組みで成約するモデルを実践。商談成約率は67%を誇る。
クラウド×ソーシャル×マーケティングを中心とした講演を各地で開催している。


